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– EU-rahoitteinen tutkimus- ja kehitysprojekti,
jonka tavoitteena tuottaa tukipalveluita yrittäjille
pääomarahoituksen hankintaan liittyen

– kohderyhmänä ICT -alan pk -yritykset, 
painopisteenä sisältötuotanto

– tutkimus + koulutus tukimateriaali



–koordinaattorina Salzburg Research 

– yhteensä 4 yhteistyökumppania EU:n alueelta:
Itävalta, Saksa, Kreikka ja Suomi

– hypermedialaboratorio alueellinen partneri,
lokalisointi, tietojen kerääminen, tiedotus, verkosto



Hypermedialaboratorion kumppanit:



1. Tutkimus:

– Digitaalisen median vertaileva toimialakysely;
erityisenä kohteena pääomarahoitus, siihen 
liittyvät rahoitusvaiheet ja mahdolliset ongelmat

– Case study suomalaisesta listautuneesta 
digitaalisen median toimijasta



Toimialakysely 
”Finance in the Internet and Multimedia Industries”

• kesäkuu-syyskuu 2001
• aiheet mm.: company characters, ownership,

market shares, relationship with investors jne.
• vastausprosentti pieni, n. 100 yritystä vastasi
• lähinnä pieniä yrityksiä
•1-5 vuotta toimineita yrityksiä
• toiminta-alue: mainos- ja mediapalvelut, 
software, verkossa tapahtuva liiketoiminta
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Network of international investors

Existing investment portfolio
Network of national investors

Experience with relevant stage
Competent advice 

Industry focus 
Forms of contributions offered 
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Company valuation level 
Business understanding
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Personal impression
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Other 
Contacting banks

Contacting IPO underwriters
Management recruitment 

Finding co-operation partner 
Further financing

Contacting co-investors 
Market information 

Management support 
Provision of networks 
Customer acquisition 
Corporate strategies
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Number of Companies
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2. Koulutustilaisuudet

– Workshop MindTrek –viikolla, 6.11.2001
– “V2C” Pushing Venture to Capital -seminaari
– Tavoitteena paitsi antaa, myös kerätä tietoa

suomalaisesta näkökulmasta



3. Projektin tuottamat työkalut yrittäjille:

– julkinen itseopiskeluympäristö, 
julkistetaan maaliskuun lopussa

– yritysrahoituksen vaihemalli
– riskirahoituksen käsikirja

digitaalinen ja kirjallinen materiaali



Itseopiskeluympäristön sisältö:

• Financing
forms, sources, stages

• Business Plan
finance, company profile, products and services

• Company Valuation
asset, income, market

• Intellectual Property Rights
patent, trademarks, employment



• Going Public
readiness, pricing, roadshows

• 6 IPO Case Studies: 
BETandWIN, Satama Interactive, eQ Online, 
Web.de, On Vista, TelesensKSCL

• Company Survey -report
• Glossary

financial terms, English
• Links

4 countries and international



Lisätietoja hankkeesta ja yrittäjille 
suunnatusta tukimateriaalista: 

www.checkchances.org
tai liisa.marttila@uta.fi
+358 (0)3 215 6110


